
Wir suchen

IHRE AUFGABEN
Schnittstelle zum Markt – eigenverantwortliche Betreuung und Koordination von Kundenbeziehungen im
nationalen und internationalen Umfeld
Geschäftsentwicklung – aktive Identifikation und Gewinnung neuer Kunden sowie Marktpotenziale
Angebotsmanagement – Mitwirkung bei der Erstellung und Abstimmung technischer sowie kaufmännischer
Angebote
Technische Kundenbegleitung – kompetente Beratung über den gesamten Projektverlauf hinweg, auch beim
Kunden Vorort
Langfristige Kundenpflege – nachhaltiger Ausbau bestehender Partnerschaften im In- und Ausland
Marktanalyse – laufende Beobachtung von Markt- und Wettbewerbstrends und Ableitung geeigneter
Vertriebsmaßnahmen
Interdisziplinäre Zusammenarbeit – enge Abstimmung mit internen Fachbereichen zur optimalen Umsetzung
von Kundenanforderungen
Strategische Weiterentwicklung – aktive Beteiligung an der Optimierung von Vertriebsprozessen und am
nachhaltigen Wachstum des Unternehmens

Industriestraße 6 | 5303 Thalgau
www.wecubex.com

Technischer Vertriebsmitarbeiter
(m/w/d)

Als Teil einer europäisch agierenden Unternehmensgruppe ist WECUBEX
Fertigungstechnik der Spezialist in der Fertigung und mechanischen
Bearbeitung von Schweißbauteilen und –gruppen aus allgemeinen Bau- und
Feinkornbaustählen. Innovative, kundenspezifische Lösungen im Bereich
Nutz- und Geländefahrzeuge, Bahn- und Hebetechnik sowie Defence tragen
im In- und Ausland maßgeblich zu unserem Erfolg bei. 

IHR PROFIL
Fundierte Ausbildung im kaufmännischen oder technischen Bereich
Mehrjährige Praxiserfahrung im Vertrieb, idealerweise in einem industriellen bzw. metallverarbeitenden Umfeld
Verständnis technischer Standards sowie sicherer Umgang mit relevanten Normen und Richtlinien
Sicherer Umgang mit gängigen IT-Tools, sehr gute MS-Office-Kenntnisse; Erfahrung mit ERP- und CRM-
Systemen von Vorteil
Strukturierte und eigenverantwortliche Arbeitsweise mit hohem Qualitätsbewusstsein
Überzeugendes Auftreten sowie ausgeprägte Kommunikations- und Organisationsfähigkeiten
Ausgeprägte Teamorientierung kombiniert mit einer pragmatischen, lösungsorientierten Herangehensweise
Flexibilität und Reisebereitschaft im nationalen und internationalen Kundenumfeld
Gute Fremdsprachenkenntnisse, insbesondere Englisch, wünschenswert

WIR BIETEN
Sicherer Arbeitsplatz mit Perspektive in einem wirtschaftlich stabilen, zukunftsorientierten Unternehmen
Strukturierte und umfassende Einschulung, die einen erfolgreichen Einstieg ermöglicht
Abwechslungsreiche Tätigkeit mit hoher Eigenverantwortung und fachlichem Gestaltungsspielraum
Kollegiales Arbeitsumfeld mit kurzen Entscheidungswegen und direktem Austausch mit Führungskräften
Gezielte Förder- und Entwicklungsmöglichkeiten zur fachlichen und persönlichen Weiterentwicklung
Flexible Arbeitszeitmodelle sowie Freiraum bei der Organisation des eigenen Arbeitsalltags
Firmenfahrzeug, auch zur privaten Nutzung
Für diese Position ist ein entsprechendes monatliches Bruttogehalt ab EUR 3.900,- (Vollzeitbasis)
vorgesehen. Abhängig von Qualifikation und einschlägiger Berufserfahrung ist eine entsprechende
Überzahlung selbstverständlich möglich.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung unter: bewerbung-wft@wecubex.com oder
www.wecubex.com/karriere.
Ihr Ansprechpartner: Mag. Sascha Herczegh
Wir sichern Ihnen verlässliche Diskretion zu und freuen uns auf ein Erstgespräch.

Ein wertschätzendes, professionelles Arbeitsumfeld mit offener Zusammenarbeit und positiver Unternehmenskultur bildet
die Basis für den gemeinsamen Erfolg. Freude an der täglichen Arbeit, gegenseitiger Respekt und ein kollegiales
Miteinander haben dabei einen hohen Stellenwert.

mailto:bewerbung-wft@wecubex.com
http://www.wecubex.com/karriere
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